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... keine Redewendung wird in
der Immobilienbranche wohl
haufiger gebraucht als diese.

Und dennoch wird sie bei Stand-
ortentscheidungen — sei es beim
Erwerb bestehender Objekte oder
bei Neuentwicklungen — allzu oft
nur unzureichend oder allenfalls
oberflachlich beriicksichtigt.

Aber selbstverstandlich hangt
der Erfolg von Immobilien nicht
nur von der richtigen Lage ab,
sondern auch vom standort-
adaquaten Konzept. Denn auch
die beste Lage kann ihre Vorteile
fUr eine Immobilie nur entfalten,
wenn auch das Immobilienkon-
zept zu ihr passt.

Bei kaum einer anderen Immo-
bilienart hangt der Erfolg so stark
von der Lage und dem Immo-
bilienkonzept ab wie bei Handels-
immobilien. Die Immobilie ist der
"Point of Sale", und nur die rich-
tige Immobilie am richtigen Stand-
ort bietet den Nutzern, d.h. dem
Handel optimale Bedingungen fur
gute Geschéfte. Und diese sind
Garant flr nachhaltig erfolgreiche

Aber welche Faktoren machen
eigentlich eine gute Lage aus?

Gelten flr ein SB-Warenhaus die
gleichen Kriterien wie flr einen
Baumarkt? Welche Faktoren
sollten Sie beim Erwerb einer
City-Immobilie berticksichtigen?
Und worauf kommt es bei lhrem
Shopping Center Investment an?

Gerne unterstitzen wir Sie bei
Ihren Standortfragen und bei
allen anderen Fragen rund um die
Immobilie.

Lage, Lage, Lage: bei LSCON
stehen diese drei Faktoren im
Fokus — und nattrlich alle anderen
wichtigen Erfolgsfaktoren fur lhre
Immobilie!
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LANGJAHRIGE ER-
FAHRUNG UND DER
RICHTIGE RIECHER
FUR GUTE LAGEN
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L3CON [€l'draikon] ...

.. ist ein junges Unternehmen,
das tber mehr als 15 Jahre
Erfahrung im Bereich Standort-
und Immobilienberatung verfugt.

.. ist spezialisiert auf Handels-
immobilien. Wir beraten vor allem
in diesem Segment private und
institutionelle Investoren, Asset
Manager, Projektentwickler, finan-
zierende Banken und Handels-
unternehmen sowie auch Stadte
und Gemeinden.

.. ist unabhangig und objektiv.
Der Erfolg unserer Kunden steht
im Mittelpunkt unserer Arbeit.
Professionalitat und Zuverlassig-
keit bestimmen unser Handeln.
Loyalitat, Integritat und Diskretion
sind fur uns mehr als nur leere
Schlagworte.

.. wurde im Sommer 2012 gegrtin-
det von Markus Riemenschneider,
Diplom-Geograph und Immobilien-
6konom (ebs).
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Nach erfolgreichem Studium
(Geographie, Volkswirtschafts-
lehre und Offentliches Recht) an
den Universitaten Mainz und Trier
begann Markus Riemenschneider
seine Karriere in der Immobilien-
wirtschaft beim renommierten
PRISMA Institut in Hamburg (heu-
te Teil von GfK Geomarketing).

Es folgten knapp acht Jahre als
Senior Consultant und Teamleiter
bei der BBE Unternehmens-
beratung in Frankfurt und Kéln,

in denen er sich eine umfassende
Expertise im Bereich der Handels-,
Standort- und Immobilienberatung
erarbeitete.

Aufgrund seiner anschlieBenden
Tatigkeit bei der Hahn Gruppe in
Bergisch Gladbach kennt Markus
Riemenschneider auch die Investo-
rensicht. Als Portfolio Manager und
zuletzt als Research & Investment
Manager begleitete er zahlreiche
Investmentprozesse in Form von
Ankaufen, Projektentwicklungen
oder Revitalisierungen und war
insbesondere fur die Prifung und
Bewertung der standort-, markt-
und immobilienseitigen Faktoren
verantwortlich.

L3CON




/4

WIR PEILEN DIE LAGE =%
FUR IHREN ERFOLG




L3CON

L3CON

Location & Real Estate Consulting GmbH
Rolshover Str. 45

D-51105 KdlIn

Tel. +49 (0) 221 - 27 64 90 16
Fax +49 (0) 221 - 27 64 90 18
E-Mail info@L3CON.de

Geschaftsfihrer:
Markus Riemenschneider

Weitere Informationen finden Sie unter
www.L3CON.de




